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GESTIÓN COMERCIAL 
 
 
 
OBJETIVOS: 
 

Dominar los procesos y desarrollar las capacidades necesarias aplicadas a la gestión comercial, 
haciendo especial hincapié en las habilidades directivas y de negociación. 
 

 
PROGRAMA: 

 
Dirección de Marketing. 
• El marketing dentro de la estrategia empresarial. 
• El marketing y la dirección comercial de la empresa. 
• Investigación comercial y segmentación. 
• Políticas de producto y precio. 
• Política de distribución comercial. 
• Política de comunicación. 
• Organización de ventas y plan de marketing. 
• Aplicaciones del plan de marketing. 

Habilidades directivas. 
• Estilos de Dirección.  
• Gestión de reuniones. 
• Delegación. 
• Toma de decisiones. 
• Gestión del cambio. 
• Gestión de conflictos. 
• Negociación.  

Negociación Comercial. 
• Elementos fundamentales en la Negociación. 
• Proceso de la Negociación Comercial. 
• Dinámica y tácticas en la Negociación Comercial.  
• Desarrollo. 
• Documentación. 

Marketing Digital. 
• Elementos del Marketing Digital. 
• Herramientas estrátegicas del Marketing Digital. 
• La personalización y el Marketing Digital. 
• Campañas de Comunicación On-line. 
• La publicidad on-line y su eficiacia. 
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PRECIO:  
 
Si es trabajador asalariado de una empresa con centro de trabajo en España, consúltenos la 
posibilidad de subvención 100% del curso. 
Si desea el curso de forma privada, como particular, el precio es de 1.100 €. 
  
DURACIÓN:  
 
200 horas en un periodo de 3 meses. 
 
BECAS:  
 
Consulte nuestras becas del 25%. 
 
DIPLOMA ACREDITATIVO:  
 
Titulación Propia otorgada por Uniactiva  
 
INSCRIPCIÓN Y FORMAS DE PAGO:  
 
Para matricularse deberá rellenar el formulario de matriculación que encuentra pinchando aquí. 
 
 
El pago del curso podrá realizarse de las siguientes formas:  
  

• Transferencia Bancaria o Ingreso en cuenta.- 
• Cargo en cuenta.- 
• Tarjeta de crédito.- 
 

*Todos los envíos que se realicen fuera de la Península, tienen un gasto adicional. 

https://www.verticetraining.com/solicitud_informacion.asp?tipo=3&id=101295&todos=101295
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Estamos a su disposición para cualquier duda o consulta: 
 

Madrid: C/ Magallanes, 1 - 28015  
 
Málaga: C/ Alonso de Palencia, 15         
  29007 -  Málaga 
 

Tlf:   902 500 378 
Fax: 902 510 044 
 
 
E-mail: informacion@verticetraining.com 

 

 




